TeamsScio : Newsletter

Sehr geehrte Damen und Herren,

= Denken Sie schon an das kommende Halbjahr oder gar an

20077
= Uberlegen Sie sich Verbesserungen und Veranderungen
vorzunehmen?

= Maochten Sie lhre Vorstellungen planvoll umsetzen,
= gemeinsam mit lhren Mitarbeitern oder im kleinen Kreis?

Dann nutzen Sie doch einfach unser Angebot rund um das Visual
Merchandising, die Raumplanung und Ladenbau, zielorientierte
Marketingkonzepte oder Sortimentsoptimierungen. Dabei kdnnen
Sie auf die Angebote offener Seminare branchengleicher oder
branchenfremder Unternehmen zurickgreifen, betriebsinterne Workshops
mit TeamScio gestalten und/ oder die reine Beratungsleistung in
Anspruch nehmen. Sollten Sie dazu generell Fragen und Anregungen
haben, klicken Sie doch einfach auf unsere Homepage oder nehmen
direkt Kontakt mit uns auf.
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Besser werden mit lhren Mitarbeitern

Mochten Sie Im Fruhjahr lhr Mitarbeiterpotential zur Verbesserung des
Raumes und der Darstellung der Sortimente nutzen? Dann bieten wir
Ihnen individuelle Seminare zum Thema Visual Merchandising ,,Wer kauft
Was Wo* an. Gemeinsam mit lhren Mitarbeitern werden Fehler
aufgedeckt und verbessert, zukilnftige Strategien entwickelt und
umgesetzt. Interesse — dann senden Sie uns lhre Daten, und wir nehmen
direkt Kontakt auf.

4330308383130

zuruck zum Inhalt

Kurzberatungen als Handlungsempfehlung

Mochten Sie einen Datailcheck und eine Kundenbefragung um schnelle
Handlungsempfehlungen zu erhalten? Mit diesen MaBnahmen kdénnen Sie
bezogen auf lhr Ladenlayout und der  Sortiments- und
Prasentationsstrategie schnell Erfolge erzielen. Méchten Sie dazu mehr
Informationen, dann nehmen Sie Kontakt zu uns auf.

zuruck zum Inhalt

Mittelstandsforderung

Als Mitglied in der KfW-Beraterbdrse nutzen wir die Mdéglichkeiten der
Mittelstandsforderung fur unsere Kunden aus. Die Richtlinien des
Bundesamtes fur Wirtschaft und Arbeit sind dabei mafRgeblich. Weitere
Informationen kénnen Sie hier abrufen.



http://www.teamscio.de/
mailto:info@teamscio.de?subject=Informationen,%20Fragen%20und%20Anregungen
mailto:schnoedt@teamsico.de?subject=Kontaktdaten%20f�r%20ein%20individuelles%20Seminar
mailto:info@teamscio.de?subject=Kurzberatungen,%20Detailcheck%20und%20Kundenbefragung
https://www.kfw-beraterboerse.de/start/
https://www.beratungsfoerderung.net/st/an/b/show/show/fc6d5a/

zuruck zum Inhalt

Veranstaltungen und Termine

Unsere 3 Tagesseminare

-Mehr verkaufen durch professionelle Warenprasentation, Visual
Merchandising; Ladenlayout und Sortimentsoptimierung*

= Termin: 22. — 24. Juli 2006

= Zielgruppe: Fuhrungskrafte und Inhaber der grinen
Branche

= Veranstalter: Verband Deutscher Gartencenter VDG

= Kontaktdaten: 02289 18 19 23

= Termin: Herbst 2006

= Zielgruppe: Fuhrungskréfte und Inhaber aller Branchen

= Veranstalter: BZE Springe Niedersachsen

= Kontaktdaten: 05041-788-0; www.bze-springe.de

Seminar auf Anfrage im Confertainment Center des Europapark Rust —
Eine Verbindung aus Entertainment und Workshop fur die ganze Familie.
Mehr zum Thema Seminare und Workshop finden Sie hier sowie die
entsprechenden Termine.

zurick zum Inhalt

vergangene und zukunftige Projekte

Januar 2006: Teamscio als externer Berater der Stadt
Bernkastel — Kues fur die
Qualitatsoffensive Einzelhandel, Gastronomie
und Hotellerie

Ziel des Projektes ,Qualitatsoffensive Einzelhandel® ist es, den
gesamtstadtischen Einkauf zu einem Erlebnis fir Kunden und Besucher
zu machen — fir mehr Informationen kénnen Sie sich eine
Projektbeschreibung downloaden. Die Erweiterung auf Gastronomie und
Hotellerie ist fur 2007/ 2008 in Planung.

Méarz 2006: Existenzaufbauberatung, Shop- und
Marketingplanung fur das Kooperationsprojekt ,Vielfalt* in
Rheinfelden

Eine Verknupfung wvon Farb- und Stilberatung, Friseur, Wellness,
Kosmetik, Café sowie Fashion und Accessoires wurde in Rheinfelden auf
ca. 200gm realisiert und im Méarz eré6ffnet.



http://www.bze-springe.de/
http://confertainment.europapark.de/
http://www.teamscio.de/shop_design_schaufensterdeko_schauwerbegestaltung_mystery_shopping_store_design/content_portfolio_workshops.php
http://www.teamscio.de/shop_design_schaufensterdeko_schauwerbegestaltung_mystery_shopping_store_design/content_newspresse_termine.php
http://www.entwicklungsagentur-bks.de/000000978e0927207/000000979d0ea1e05/index.html
http://www.teamscio.de/download/BKs_Projekt.pdf
http://www.claudia-kuemmerle.com/

Mai 2006 erhaltlich: der BBE-Praxisleitfaden ,,Mehr Umsatz
durch professionelle Warenpréasentation*

= Wie kriegt man es hin, dass die Kunden moglichst
lange im Laden bleiben? Was muss getan werden, dass
die Kunden so viel wie moglich kaufen? Wie lenkt man die
Kunden durch den Laden, damit sie ein Maximum an
Kaufanregungen bekommen? Die sich um diesen
Themenkranz rankenden Fragen kénnen heute besser denn
je beantwortet werden.

= Zu bestellen unter der Bestellnummer 438 bei www.BBE-
Verlag.de

Juni 2006: Start up — Veranstaltung fur die Qualitatsoffensive
Einzelhandel in Géttingen

Im Anschluss an die Start Up Veranstaltung finden bereits die ersten 10
Storechecks nach StralRenzigen in Gottingen statt. Zielsetzung ist, wie
bei allen City- und Centerchecks, das Aufdecken von
Optimierungspotentialen und Handlungsempfehlungen. Jeder
Einzelhandler erhalt damit eine mundliche und schriftliche Storeanalyse.

September 2006: Onlinehandel ,»canygou* geht in den
stationaren Betrieb

Der Onlinehandler Canygou geht ab September in den stationaren
Handel. Der Pilot wird im Nova Eventis Leipzig seine Pforten offnen. Von
der Ladenplanung bis hin zur Marketingstrategie berédt TeamScio das
Unternehmen umfassend fur einen erfolgreichen Start.

E.H.E-.F'[...!.!Ii-':’..l"iﬂi:!f.l‘n
_ Mehr_ \rerkau_fen
o Bl .
durch professionelle
Warenprdsentation


http://www.bbe-verlag.de/
http://www.bbe-verlag.de/
http://www.nova-eventis.de/
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zuruck zum Inhalt

Team

Neuigkeiten aus unserem Team sind auch zu vermelden.

= Schauwerbegestaltung — fur Tatigkeiten im  Bereich
Schauwerbegestaltung arbeiten wir inzwischen mit Frau Tina
Rimmler zusammen. In mehreren gemeinsamen Projekten
konnten wir sinnvoll umsatzorientiertes Arbeiten und Gestaltung/
Prasentation miteinander verbinden.

= Ladenbau und Shopdesign — auch hier haben sich tolle und
kundenorientierte Synergien mit unserem neuen Partner Gerhard
Freis und seinem Unternehmen Frei(s) fur Lebensrdume gezeigt.

zuruck zum Inhalt

Zum Newsletter

Haben Sie Fragen zum Newsletter, Anregungen oder Kritik? Lassen Sie es
uns wissen!

Wenn Sie zuklunftig keine Informationen mehr von uns erhalten wollen,
dann Kklicken Sie bitte hier. lhre Daten werden dann aus der
Empfangerdatenbank geldscht.

zuruck zum Inhalt



http://www.teamscio.de/shop_design_schaufensterdeko_schauwerbegestaltung_mystery_shopping_store_design/content_ueberuns_team.php
mailto:liebscher@teamscio.de?subject=Anregungen%20-%20Fragen%20-%20Kritiken
mailto:liebscher@teamscio.de?subject=Anregungen%20-%20Fragen%20-%20Kritiken
mailto:info@teamscio.de?subject=Newsletter%20abbestellen
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